

[image: ]BIZNIS PLAN - PODRŠKA ŽENSKOM PREDUZETNIŠTVU (OBRAZAC 2) 




	1. REZIME BIZNIS PLANA

	IME I PREZIME PODNOSIOCA  BIZNIS PLANA 
	


	MISIJA I CILJ BIZNIS PLANA 
	











	PODACI O PREDUZEĆU – SAMO ZA PREDUZETNICE / DRUŠTVA KOJA KONKURIŠU ZA UNAPREĐENJE POSLOVANJA 
	




	ANALIZA DOSADAŠNJEG POSLOVANJA SAMO ZA PREDUZETNICE / DRUŠTVA KOJA KONKURIŠU ZA UNAPREĐENJE POSLOVANJA
	








	SJEDIŠTE (opština)
	



	2. ANALIZA TRŽIŠTA
· Ovdje je potrebno da objasnite ko su vaši najvažniji kupci i za koga stvarate vrijednost svojim proizvodom. Ukoliko postoji više segmenata (grupa) kupaca koje targetirate, odredite one na koju ćete se fokusirati na početku. 

	KO SU VAŠI KUPCI/KORISNICI USLUGA?
	Fizička lica (stanovništvo)
	Ciljna grupa

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	Privredni subjekti
	Ciljna grupa (može i konkretan naziv privrednog subjekta)

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	Na koji način ćete obavještavati potencijalne kupce o ponudi svojih proizvoda/usluga (npr. brošure, web stranica, reklame na radiju i televiziji, društvene mreže, poslovni sajmovi,…)?

	
	














	2.1 ANALIZA KONKURENCIJE
Potrebno je opisati 
1. Ko su Vam  glavni konkurenti?
2. Zbog čega kupci kupuju njihove proizvode?
3. U odnosu na nas, šta su njihove snage, a šta slabosti?
4. Postoji li najava dolaska novih konkurenata na vaše ciljno tržište?

	KO SU VAŠI KONKURENTI?
	Osnovni podaci ili naziv konkurenta
	Navedite snage i slabosti konkurenta
	Navedite svoje snage/prednosti u odnosu na konkurenta

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	Po čemu ćete biti drugačiji, inovativniji od svoje konkurencije?

	
	


















	2.2 ANALIZA DOBAVLJAČA

	KO SU VAŠI DOBAVLJAČI?
	Znate li gdje ćete nabavljati potrebnu opremu/materijal/sirovine?

	
	|_|
	DA

	
	|_|
	NE za sada

	
	Imate li dogovorenu saradnju sa dobavljačima?

	
	|_|
	DA

	
	|_|
	NE za sada

	
	Naziv dobavljača
	Navedite materijale/usluge/sirovine koje isporučuje
	Navedite zašto ste se odlučili za dobavljača

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	Hoćete li neke usluge/materijale/sirovine nabavljali u inostranstvu?

	
	|_|
	Sve mogu nabaviti u Crnoj Gori

	
	|_|
	Neki inostrani materijali/usluge/sirovine bolje odgovaraju potrebama  mog poslovanja (navedite razlog):















	3. OPIS DJELATNOSTI I PROIZVODA/USLUGA
· Potrebno je uraditi detaljnu segmentaciju proizvoda i/ili usluge.
· Detaljno opisati karakteristike svih proizvoda/usluga. 
· Ukoliko postoji plan o razvijanju novih proivzoda/usluga ili unapređenju postojećih, objasniti

	OPIS DJELATNOSTI I PROIZVODA
	Opišite djelatnost kojom ćete  se baviti. Ukoliko planirate više djelatnosti, navedite pojedinosti za svaku od njih. Objasnite šta ćete ponuditi tržištu. Opišite osnovne karakteristike proizvoda/usluge koju namjeravate da plasirate na tržište. 

	
	





	4. ZAPOŠLJAVANJE 

	DODATNO ZAPOŠLJAVANJE/NOVOZAPOSLENI RADNICI
	Da li procjenjujete da ćete u prvoj godini poslovanja morati da zaposlite nove radnike?

	
	|_|
	DA: 

	
	
	Broj novozaposlenih radnika: 

	
	|_|
	NE 

	
	|_|
	U ovom trenutku ne mogu procijeniti

	
	Da li će novo zaposleni radnik/ci biti

	
	|_|
	Nezaposleno lice iz ZZZCG (prioritetna ciljna grupa)

	
	|_|
	Osoba koja nije na evidenciji nezaposlenih lica ZZZCG

	
	|_|
	U ovom trenutku ne mogu procijeniti

	
	Kakve kvalifikacije ćete tražiti od novozaposlenih lica? Koje će poslove obavljati? 

	
	





















	5. POSLOVNI PROSTOR
· Detaljno se opisuje lokacija na kojoj se planira obavljati određeni biznis, sa akcentom na prednosti i nedostatke iste, potrebna ulaganja, vlasnička struktura, itd.

	POSLOVNI PROSTOR
	Da li vam je potreban prostor za obavljanje poslovne djelatnosti?

	
	|_|
	DA

	
	
	Adresa na kojoj se planira obavljanje djelatnosti (ulica, opština): 

	
	|_|
	NE za sada

	
	Poslovni prostor je:

	
	|_|
	U vlasništvu

	
	|_|
	U zakupu

	
	|_|
	Nije potreban prostor za  obavljanje djelatnosti

	
	Da li je potrebna adaptacija poslovnog prostora?

	
	|_|
	NE

	
	|_|
	DA

	
	
	Potreban iznos (u eurima): 

	
	|_|
	Nije potreban prostor za  obavljanje djelatnosti


















	6. OSNOVNA SREDSTVA/OPREMA ZA OBAVLJANJE DJELATNOSTI
· opisuju se osnovna sredstva koja podnosilac zahtjeva već posjeduje (sopstveno učešće podnosioca zahtjeva u investiciji). Ovdje se navodi sve što podnosilac zahtjeva podsjeduje a odnosi se na predmetnu investiciju: opremu, pokretnu i nepokretnu imovinu
· Popunjavanjem drugog dijela tabele opisuju se osnovna sredstva koja je potrebno nabaviti kako bi se realizovala investicija

	OPREMA
	Osnovna sredstva/oprema koja je već nabavljena (koju posjedujete)

	
	Naziv opreme
	Procijenjena vrijednost opreme (u eurima)

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	UKUPNO
	

	
	Osnovna sredstva/oprema koja treba da bude nabavljena

	
	Naziv opreme
	Procijenjena vrijednost opreme (u eurima)

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	UKUPNO
	
















	7. FINANSIJE I FINANSIJSKI POKAZATELJI
· U tabeli koja označava vrijednost ukupne investicije unose se podaci koji se odnose na kompletna osnovna (ona koja podnosilac zahtjeva ima i ona koja je potrebno nabaviti) i obrtna sredstva koja su neophodna kako bi se realizovala investicija. Dakle, ova tabela pokazuje ukupnu vrijednost investicije i ona treba biti u saglasnosti sa podacima koji su unijeti u prethodnim tabelama koje se odnose na osnovna i obrtna sredstva

	7.1. Ukupan iznos investicije

	Naziv ulaganja
	Iznos sredstava u eurima

	1. 
	

	2. 
	

	3. 
	

	4. 
	

	5. 
	

	UKUPNA POTREBNA SREDSTVA ZA POKRETANJE POSLOVNE DJELATNOSTI
	




	7.2. Izvori finansiranja
· U tabeli označiti procenat sopstvenog učešća i podrške, koji zajedno čine ukupnu investiciju. Dakle, u ovoj tabeli treba razdvojiti iznos ukupne investicije, koji je unijet u prethodnoj tabeli, na iznos koji se planira nabaviti finansirati iz sopstvenih izvora i na iznos koji će biti finansiran iz sredstava podrške

	Izvor
	Iznos sredstava (u eurima)
	% učešća

	Sopstvena sredstva
	
	

	Bespovratna sredstva  
	
	

	Ostali izvori finansiranja  
	
	

	UKUPNO
	
	100%








	7.3.Projekcija ukupnih godišnjih prihoda od prodaje – GODINA 1 
Projekciju prihoda uraditi na osnovu prethodne segmentacije proizvoda, dakle, potrebno je projektovati prihod po svakom proizvodu / usluzi pojedinačno. Voditi računa da projekcija ne bude preoptimistična

	Red. broj
	Naziv proizvoda/usluge
	Jedinica mjere
	Cijena po jedinici (A)
	Godišnja količina (B)
	Ukupan prihod
(A X B )

	1. 
	
	
	
	
	

	2. 
	
	
	
	
	

	3. 
	
	
	
	
	

	4. 
	
	
	
	
	

	5. 
	
	
	
	
	

	UKUPNO
	


























	7.4. Projekcija ukupnih godišnjih rashoda – GODINA 1
· Kod projekcije rashoda voditi računa da se popišu svi troškovi. Ako je u opisu biznis ideje navedeno da je potreban zakup poslovnog prostora, upošljavanje više lica ili slično, voditi računa da se ti troškovi projektuju tj. planiraju na određenom nivou. Ako je osnovna djelatnost trgovina, potrebno je da u rashodima postoji trošak koji će se odnositi na nabavnu vrijednost robe. Ukoliko se neki od rashoda ne nalazi popisan u tabeli, potrebno ga je dodati i projektovati određeni iznos

	Red. broj
	Naziv rashoda
	Jedinica mjere
	Cijena po jedinici (A)
	Godišnja količina (B)
	Ukupan rashod 
(A X B)

	1. 
	Trošak doprinosa za samozaposleno lice
	
	
	
	

	2. 
	Trošak bruto zarade za drugo lice koje se zapošljava
	
	
	
	

	
	UKUPAN TROŠAK BRUTO ZARADA
	

	3. 
	El. energija
	
	
	
	

	4. 
	Voda
	
	
	
	

	5. 
	Gorivo
	
	
	
	

	6. 
	Sirovina, repromaterijal, roba (nabavna vrijednost)
	
	
	
	

	7. 
	Zakup
	
	
	
	

	
	UKUPAN TROŠAK MATERIJALNIH TROŠKOVA
	

	8. 
	Promocija
	
	
	
	

	9. 
	Reprezentacija
	
	
	
	

	
	UKUPAN TROŠAK NEMATERIJALNIH TROŠKOVA
	

	10. 
	Amortizacija
	
	
	
	

	11. 
	Drugo
	
	
	
	

	UKUPNO
	











	7.5. Finansijski pokazatelj iz projekcija ukupnih godišnjih prihoda i rashoda
Razlika ukupnih prihoda i rashoda nam govori da li je neki projekat ekonomski isplativ ili nije:

	Finansijski pokazatelj
	Opis
	Iznos u eurima

	BRUTO DOBIT
	Ukupan godišnji prihod (tabela 7.3) – ukupan godišnji rashod ( tabela 7.4.)
	





	8. PLANIRANI TROŠKOVI  PREMA POPISU PRIHVATLJIVIH TROŠKOVA*

U tabeli, koja se odnosi na tražena sredstva, voditi računa da se iznos sredstava koji se traži za određenu opremu i sama oprema nalazi u popisu potrebnih osnovnih sredstava u prethodnim tabelama. Ukoliko se zahtjev odnosi na finansiranje zarada, zakupa i sl troškova, voditi računa da su ovi troškovi projektovani u projekciji rashoda


	
	VRSTA TROŠKA
(Označite)
	Iznos bez PDV-a
	Iznos sa PDV-om
	Traženi iznos od Opštine Mojkovac 

	|_|
	Mašine/tehnika/alat/ oprema
	
	
	

	|_|
	IKT oprema
	
	
	

	|_|
	Softver
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	|_|
	Doprinosi za samozaposlenu osobu
	
	
	

	|_|
	Zarada za drugo lice koje se zapošljava
	
	
	

	|_|
	Zakup poslovnog prostora
	
	
	

	|_|
	Knjigovodstvene usluge
	
	
	

	|_|
	Marketinške aktivnosti
	
	
	

	|_|
	Sirovina i repromaterijal
	
	
	

	|_|
	Administrativni troškovi
	
	
	

	|_|
	Edukacije
	
	
	

	
	UKUPNO
	
	
	

	*svi troškovi navode se sa uključenim PDV samo ukoliko poslovni subjekat neće biti u sistemu PDV.






	9.DODATNE INFORMACIJE I PRILOZI
Nabrojati šta društvo/preduzetnica dostavlja uz Biznis plan (predračuni, fotografije isl.)

	
















	
Potpis podnosioca prijedloga projekta
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